
Classe 4H Liceo Machiavelli Roma A.S 2017/2018 



Buon giorno a tutti siamo   la 4H del liceo Machiavelli di Roma. 
 
 Ci troviamo qui per raccontare la nostra esperienza di ASL di Impresa in Azione con 
Junior Achievemet 2017/2018 
 
Il primo incontro insieme al nostro tutor interno la prof.ssa Pastore lo abbiamo avuto il 
20  novembre  2017 e  per dare ordine all’attività abbiamo creato subito  un Padlet dove 
raccogliere giorno dopo giorno il nostro percorso.   
 
https://padlet.com/pastore_gabriella65/n7vpne9a61zs  (1^ parte) 
https://padlet.com/pastore_gabriella65/f5r6pczj1vhu  (2^parte) 

https://padlet.com/pastore_gabriella65/n7vpne9a61zs
https://padlet.com/pastore_gabriella65/n7vpne9a61zs
https://padlet.com/pastore_gabriella65/f5r6pczj1vhu




Introdotto l’argomento abbiamo seguito i 
tutorial messi a disposizione dalla piattaforma di 
Junior Achievement, abbiamo fatto dei cartelloni,  
cominciato a cercare una buona idea. 
  
 



Cartelloni 







Alla ricerca di una buona idea……….. 



1) Il primo passo  che abbiamo fatto è stata quella di fare un INDAGINE   

di mercato per vedere   cosa si vende di più sul mercato in questo periodo e 

trovare il prodotto più venduto. 

 Abbiamo preso in considerazione tre punti: 

 

 i prodotti più venduti di tutti i tempi; 

 

 i prodotti più desiderati online in Italia nel 2017 ; 

 

  i prodotti maggiormente acquistati on line, ed riportiamo i siti  di riferimento: 



 Dieci prodotti più venduti di tutti i 

tempi 

I prodotto più desiderati online in 

Italia nel 2017 

i prodotti maggiormente acquistati online 

 Sito di riferimento: 

http://www.greenious.it/i-dieci-

prodotti-piu-venduti-di-tutti-i-tempi/ 

 

Sito di riferimento: 

https://www.idealo.it/magazine/2018/0

1/18/top-seller-2017-10-prodotti-piu-

venduti-sul-web-secondo-idealo/ 

 

Sito di riferimento 

https://www.techpost.it/notizie/business/marketing-web-

advertising/ecommerce-italia-2017-nuove-statistiche-

prodotti-piu-venduti-preferenze-utenti-settori-migliori/ 

 

1 PLAYSTATION 

344 milioni di esemplari 

 

#1 Huawei P10 lite 32GB 4GB nero

 

i viaggi(acquistati via web dal 47% degli italiani) 

2 LIPITOR (farmaco) 

141 miliardi di dollari 

 

2 Samsung Gear S3 Frontier 

 

 libri e supporti musicali (47%). 

3 COROLLA (automobile) 

 40, 7 milioni di esemplari 

 

#3 Apple iPhone 7 32GB nero opaco 

 

moda, abbigliamento e accessori (40%) 

 



4 STAR WARS 

Film 

 4 miliardi e 600 milioni di dollari 

 

#4 Apple AirPods 

 

biglietti per eventi come concerti, sport e mostre 

(35%), 

 

 
i Pad 

211 milioni di esemplari 

 

#5 Samsung Galaxy S8 Midnight 

Black 

 

elettronica di consumo (34%) 

6 SUPERMARIO BROS 

Video game 

Totale vendite: 262 milioni di 

esemplari 

 

#6 FIFA 18 (PS4) 

 

e informatica (28%) 



7 THRILLER DI MICHAEL 

JACKSON 

Album musicale 

70 milioni di copie 

#7 Huawei P8 lite 2017 nero 

 

 

8 HARRY POTTER 

Libro 

Totale vendite: 450 milioni di copie 

 

#8 Sony PlayStation 4 (PS4) Pro 

1TB 

 

 

9 i Phone 
Categoria: Smartphone 

Totale vendite: 516 milioni di 

esemplari 

 

#9 Apple iPhone 6 32 GB grigio 

siderale 

 

 

 



Come potete vedere i prodotti desiderati sono molto lontani dalle 
nostre possibilità e dalle nostre idee, però l’indagine ci è servita per 
cominciare a capire come funziona e come si analizza il mondo della 
imprenditoria. 

10 CUBO DI RUBIK 
Categoria: Giocattoli 

Totale vendite: 350 milioni di 

esemplari 

 

#10 Dr. Martens 1460 black 

 

 

 



Il passo successivo durante la nostra riunione è stato quello di scegliere il 

TARGET a cui rivolgere il nostro prodotto.  

   

Dopo ampia discussione, usando la tecnica del BRAINSTORMING 

abbiamo scelto il TARGET del nostro prodotto: DONNE tra  15 e i 60 Anni. 



        Nell’incontro  successivo  ognuno ha 

proposto il suo prodotto  





Nell’  incontro  DECISIONALE abbiamo raggruppato le idee in base alla loro 

similarità  ed abbiamo votato alla presenza del  nostro Dream Coach Dottor 

Carmignani. 



       Il prodotto scelto  sono state le candele 
 
Breve descrizione della candela 
 
La candela è :   
una sorgente luminosa tipicamente costituita da uno stoppino immerso in   materiale ceroso.  
La candela ha una storia molto lunga e varia, per lunghi secoli utilizzata per illuminare gli ambienti, oggi è 
diventata un complemento d’arredo ricercato, che contribuisce a creare ambienti caldi e eleganti, con 
atmosfere affascinanti ed etniche. Nonostante il tempo e l’evoluzione dei processi produttivi, ancora oggi le 
migliori candele sono fatte a mano. 
 
Diversi sono i tipi di candela e  vengono prodotte in varie forme, colori e dimensioni.  
 
 





Nella riunione successiva ogni alunno ha portato un PROTOTIPO della 
sua candela ed abbiamo cominciato a fare una nuova indagine di 
mercato sui bisogni e su che cosa soddisfa una candela. 
 
 



Che cosa soddisfa una candela?    La famiglia, l’amore, 

l’amicizia , è un oggetto comune ma originale, di 

arredamento, è simbolo di luce, facile da realizzare, ha un 

ciclo sostenibile, può essere utilizzata di giorno e di notte, può 

piacere a tutti i componenti della famiglia è utilizzata in tutto 

il mondo. 











    

 TEST SUL PROTOTIPO REALIZZATO ad un gruppo di potenziali consumatori.   

                                                                INDAGINE DI MERCATO 

 

 Cosa è per te una candela? 

 

Ogni quanto compri una candela? 

 

Quando è stata l’ultima volta che hai comprato una candela? 

 

Comprerebbe la nostra candela? 

 

A che prezzo? 



Indagine di Mercato.  Alcune risposte alle nostre interviste 

- Prima impressione. Candela molto originale 
- La sua spesa massima per una candela 5 Euro 
- Prezzo a cui comprerebbe le nostre candele 5 euro 



_ Le candele ci piacciono Molto 
-impatto è positivo 
- Punto forte: colori, lavorazione e manualità 
- Prezzo proposto 5 Euro 



  

Prima Impressione:  sono molto carine! 
-punto forte colori vivaci. 
-ultima volta che ho comprato una candela: due settimane fa. 
-prezzo cui comprerebbe le nostre candele tra i 3 ed i 5 Euro . Dipende dalla dimensione. 



  



Chi vende candele?  

Cosa offre il mercato? 

Il prezzo delle candele sul mercato 

Candele IKEA http://www.ikea.com/it/it/catalog/categories/departments/decoration/107

60/?cid=a1:ps|a2:it|a3:16_decoration|a4:+candele%20+ikea|a5:b|a6:goog

le|a7:marketing_wr_ps|id:228568515824|cc:915&gclid=CjwKCAiA_oj

VBRAlEiwAOLRxIxe1ZhBj0LpEw_tkB6GD3mbP073pG7sXboXddlzT

-azvDT8AReLuOhoCKjYQAvD_BwE 

 

 

Candele yankee https://www.yankeecandle.it/ 

 

https://www.facebook.com/TheYankeeCandleCompanyIt

alia/ 

 

Leroymerlin https://www.leroymerlin.it/prodotti/candele-e-accessori-CAT1168-c 

 

 

Cereria Ronca 

prodotti artigianali 

http://www.cereriaronca.it/prodotti-2/ 

 

 

Cereria di giorgio http://www.cereriadigiorgio.it/ 

 

 

Casanova https://www.kasanova.it/arredamento/profumazione-e-

candele.html?%2Farredamento%2Fprofumazione-e-

candele_html=&p=2#layernav-and-products 

 

 

La fabbrica delle 

candele 

https://www.lafabbricadellecandele.com/ 

 

 

 



 Qual è il principale beneficio per il nostro cliente? 

 

 Il nostro prodotto è economico, gradevole e ha uno scopo ben 

preciso: devolvere il ricavato alla ricerca contro i tumori 

infantili. 



         Il materiale che occorre per fare una candela? 

         Il prezzo medio? 

         Come si realizza una candela in casa? 

  

Video di GAIA 







Avvio della mini Impresa    

Dopo aver analizzato i ruoli e le 
responsabilità aziendali , in base 
alle nostre capacità  abilità e 
attitudini, ci  siamo  proposti e 
siamo  stati votati per assumere un 
determinato ruolo. 



Scelta dei Ruoli 



Ruoli e responsabilità: 

1. Amministratore Delegato 

2. Direttore Operativo 

3. Manager delle Risorse Umane 

4. Manager Finanziario 

5. Marketing Manager 

6. Manager della Produzione 

7. Manager delle Vendite 

8. Manager Comunicazione & IT 

 

  

 

 



MANAGER FINANZIARIO MANAGER DELLA PRODUZIONE 



AMMINISTRATORE DELEGATO            MANAGER RISORSE UMANE 



DIRETTORE OPERATIVO MANAGER DELLA COMUNICAZIONE 



MANAGER DELLE VENDITE MANAGER DEL MARKETING 



ORGANIGRAMMA SWEET CANDLE JA 

CONSIGLIO DI 
AMMINISTRAZIONE 

AMMINISTRATORE 
DELEGATO 

A.D. OPERATIVO 

CAPPELLI LINDA 

DIRETTORE OPERATIVO 

Mililli Rebecca 

TEAM 

Cori Jacopo 

MANAGER MARKETING 

Bianco Gaia 

TEAM 

Arcieri Carlo 

MANAGER 
PRODUZIONE 

Marisi Arianna 

TEAM 

Pitzianti Lola 

Bathan Gilda 

De Leon Dareen 

MANAGER 
VENDITE 

Orsini Elisa 

TEAM 

Scaccia Miriam 

A.D. FINANZIARIO 

COVA FRANCESCA 

MANAGER 
RISORSE 
UMANE 

Lamanuzzi Ilaria 

TEAM 

Leonetti Guido 
Ross 

MANAGER DELLA 
COMUNICAZIONE 

De Cesaris Zoe  

TEAM 

Mequio Federico 

Flamini 
Francesca 

MANAGER 
FINANZIARIO 

Di Quinzio 
Victoria 

TEAM 

Vernier Lorenzo 



..........ed abbiamo quindi costituito la mini impresa: Sweet Candle JA 
con la firma dell’atto costitutivo e dello statuto associativo. 



ATTO COSTITUTIVO E STATUTO ASSOCIATIVO 



ATTO COSTITUTIVO E STATUTO ASSOCIATIVO 



GENNAIO 2018 



       
A che prezzo vendiamo le nostre candele: 
Per definire il prezzo di lancio delle nostre candele abbiamo prima di tutto considerato     



                 In sintesi …………………..Nome dell’impresa:  Sweet Candle JA 

Colore Aziendale:  Rosa cipria perché indica femminilità e dolcezza regala un immagine dolce ma 

nello stesso tempo potente e profumata. 

Slogan:  “SWEET CANDLE  FOR  A  SWEET  LIFE” 

Mission:  Portare la luce in tutte le case. You’ve got the light to fight the shadows 

 Obiettivi che vogliamo raggiungere: realizzare le  candele per devolvere una gran parte del 

ricavato  alla ricerca contro i tumori infantili. 

Perché dovreste compare le nostre candele?   Value proposition    

Video   https://www.youtube.com/watch?v=mBZVZYdHI-4&t=5s 

 Questo è in nostro sito in costruzione e le linee presentate sono :  Corallo, cocktail, floreale, 

surprise,  notte.   https://sweetcandlesja.simdif.com  

https://www.youtube.com/watch?v=mBZVZYdHI-4&t=5s
http://www.youtube.com/watch?v=mBZVZYdHI-4&t=5s
http://www.youtube.com/watch?v=mBZVZYdHI-4&t=5s
http://www.youtube.com/watch?v=mBZVZYdHI-4&t=5s
https://sweetcandlesja.simdif.com/


https://www.youtube.com/watch?v=mBZVZYdHI-4&t=7s 



Linea  Corallo 



 

Linea  Floreale 



Linea Cocktail 



Linea  Surprise 



Linea  Notte 







S W E E T C A N D L E S 
 

 
S W E E T C A N D L E S F O R A S W E E T L I F E 

 

 

 

Gentili clienti, 
 

 

Sweet Candles è un'azienda che produce candele artigianali, nell'ambito di un 

progetto di alternanza scuola-lavoro. 

I nostri materiali di produzione sono perlopiù naturali, e rispecchiano gli 

standard europei. 

Sul nostro sito potete trovare foto e informazioni sulle candele, abbiamo diversi 

modelli. 

Un cordiale saluto, 

 
 

Francesca Cova e Linda Cappelli 

Amministratori Delegati, Sweet Candles 

Telefono: +06 1211 26180 

Email: RMIS026008@istruzione.it 



Manager Finanziario : Di Quinzio Victoria & Vernier Lorenzo 
 
• Bilancio preventivo 
•Bilancio di Verifica Mensile 
•Break Even Point 
•Conto Economico 
•Crediti 
•Debiti 
•Entrate 
•Uscite 
•Flusso di Cassa 
•Rapporto di liquidazione  
•Stato Patrimoniale 



Bilancio Preventivo 



Bilancio Preventivo 



Bilancio di Verifica Mensile: Dicembre 2017 
 



Bilancio di Verifica Mensile: Febbraio 2018 
 



Bilancio di Verifica Mensile:  Marzo 2018 
 



BREAK EVEN POINT 



Conto Economico dell’Esercizio 



Credito 



Debito 



Entrate 



Uscite 



Flusso di Cassa 



Rapporto di Liquidazione 



Stato Patrimoniale 



Direttore Operativo : Mililli Rebecca & Cori Jacopo 
 
• Atto Costitutivo e Statuto Associativo 
•Certificati Azionari 
•Registro dei Certificati Azionari 
•Registro Emissione Certificati 
•Verbali 



ATTO COSTITUTIVO E STATUTO ASSOCIATIVO 



ATTO COSTITUTIVO E STATUTO ASSOCIATIVO 



Certificati Azionari 
  
 



Certificati Azionari 
  
 



 Registro dei Certificati Azionari 



Registrazione Emissione Certificati Azionari 



Verbali 


